
 

Электронная система оплаты без мошенничества  

 

Местоположение: остров Кристина (Уэльва) 

Продолжительность: 1:39 

 

ОБЗОР: Gladpacks-это проект Энрике Лопеса, молодого предпринимателя с острова Кристина, 

Уэльва. Он решил снять  опасения, которые часто возникают, когда происходит оплата в 

интернете: страх покупателя получить нечто иное, чем то, что было обещано ему и страх 

продавца, что ему не заплатят. В операциях осуществленых через эту программу, технический 

работник компании перед доставкой покупателю продукта проверяет его состояние и 

характеристики. Кроме того ,покупатель может получить продукт сразу после оплаты картой. 

 

Видео:Этот предприниматель с острова Кристина, Уэльва,запустил новую программу интернет- 

коммерции. Инновацией является то, что эта программа исключает возможность обмана во время 

оплаты онлайн. 

 

 

  

Энрике Лопес 

Основатель Gladpacks 

 

 

 

 

 

Самое важное это недопустить ошибку и доставить тот товар, который был заказан.. До 

отправления продукта технический работник компании проверяет его состояние. 

 

 

 

Пабло Лопес 

Технический работник Gladpacks 
 

Энрике Лопес 

Основатель Gladpacks 

 

 

 

Проверка записывается на видео, чтобы процесс был более прозрачным. И если продукт не 

проходит проверку? 

 

 

Энрике Лопес 

Основатель Gladpacks 

 

Продавец тоже имеет свои гарантии. Покупатель должен оплачивать картой. И только когда  все 

оплачено, покупатель сможет получить свой заказ. Оплата производится через Gladpacks, который 

направляет средства продавцу только после проверки заказа. 

 

 

Энрике Лопес 

Основатель Gladpacks 

 

«Всегда были различные страхи и неуверенность. Со стороны 

покупателя это страх, что товар поступит в непригодных условиях, или 

что он получит не то, что ожидал.Со стороны продавца это страх, что 

ему не заплатят». 

«Тогда продукт направляется продавцу, который берет на себя 

почтовые затраты». 

«Например проверить, что это та самая модель, 

имеет такую то память...». 

 «Убедиться, что технические характеристики 

соответствуют предложенным в рекламе, и когда все 

эти факторы удовлетворены, продукт может быть 

отправлен покупателю». 

 

«Пока что мы работаем только на национальном уровне,  

по Испании, но в будущем мы настроены на экспорт 

данной модели бизнеса в другие страны». 

 



 

Продажа онлайн в Испании превосходит 15.000 миллионов евро в год. Теперь оплата онлайн 

может быть намного более безопасной. 


